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Liebe
Geschaftsfreunde, Partner und Mitarbeiter!

Das Jahr startete mit einem groBen Ereignis, der Weltleitmesse Bau fur Architektur, Materialien und Systeme.
Dies ist aber nicht das einzige spannende Erlebnis flr uns.

Wir feiern in diesem Jahr unser 70-jahriges Firmenjubildum. Hinter dieser Zahl verbirgt sich die Geschichte
von der kleinen 3-Mann-Schreinerei zum europaweiten Ansprechpartner im Bereich Messe-Elementebau und
Objekteinrichtung. Unser Erfolg basiert auf individuellen Losungen und stetiger Entwicklung. Motiviert und mit
Begeisterung suchen wir die beste technische Umsetzung fur Ihre Anfragen und Wiinsche.

Optimale Voraussetzungen wurden 2017 geschaffen mit dem Bau eines neuen Birogebdudes und moderner
Produktionshalle, um eine noch néhere Hand-in-Hand-Zusammenarbeit mit unseren langjahrigen Kunden,
Planern und Architekten, sowie Mitarbeitern zu bieten.

Auch wir sind mit dem Wandel der Zeit gesegelt. Denn Qualitat, Flexibilitdt und Nachhaltigkeit sind die Wé&h-
rung der Zukunft. Als Meisterbetrieb bieten wir Ihnen ein Qualitatsversprechen, auf welches Sie sich hundert-
prozentig verlassen kénnen.
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Europaweit flr Sie im Einsatz:
individuell, flexibel, qualitats-
bewusst, termintreu und kundennah




Der Messestand als Erlebnis

Fachmessen bieten Besuchern und Kunden Vor-
sprung durch Informationen. Sie dienen als Schau-
fenster flr neueste Trends, auBergewdhnliche
Markeninszenierungen und Unternehmensprésenz.

Fur Kunden sind Messen eine Augenweide und
gleichzeitig Informationsquelle sowie Inspiration
durch Neuheiten. Der groBe Vorteil eines Mes-
sestandes: er spricht alle Sinne des Kunden an.
Dieses allumfassende Erlebnis kénnen Webshops,
Werbebriefe oder eine Anzeige nicht leisten.

Der Wiedererkennungswert beim Kunden durch
Corporate Design ist groB. Vor allem die Neu-
kundenansprache, Vertrauen und personliche
Wertschétzung kdnnen besonders gut vermittelt
werden. Ein Schwerpunkt liegt derzeit auf Nach-
haltigkeit durch Wiederverwendbarkeit der Materi- |
alien und schonenden Ressourceneinsatz. ‘ H A
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Trendige Messesténde ragen in die Hohe, um
besser ins Blickfeld der Besucher zu gelangen.
Aktuelle Trends zeichnen sich ab: Messestande
werden immer transparenter, wie eine Beratungs-
lounge im Glashaus. Die Wénde sind zunehmend
in das Gesamterlebnis einbezogen. Sie kénnen
sprechen, sind teilweise Hingucker fur Werbe-
botschaften. Kénnen Farbspiel und zugleich
Beleuchtung sein oder als Eyecatcher mit einer
Slideshow am Messestand fungieren.




Digitale Produktionsprozesse

1949, als alles begann, war das Schreinerhandwerk
noch richtige Handarbeit. Die Spéne flogen aus dem
Hobel, die S&ge kam noch zum Einsatz, Stlicklisten
wurden mit der Hand geschrieben und Platten
personlich zugeschnitten.

70 Jahre spater befinden wir uns auch in der Produk-
tion im digitalen Zeitalter.
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Die Vernetzung von Biro und Produktion schreitet im-
mer weiter voran. Doppelte Eingaben entfallen, Stiicklis-
ten oder CAM-Daten werden durch den automatischen
Import gleich Ubertragen. Die Arbeitsvorbereitung sowie
die Produktionsprozesse werden optimiert.

Neue Chancen und Herausforderungen fur das TEAM
und die vierte Generation der Karl Schmitt GmbH.
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Die Qualitatskontrolle
durch unsere Meister ist trotz
Digitalisierung nicht zu ersetzen.
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des Mittelstandes nominiert

Aufgrund besonderer unternehmerischer Leistung
ist die Karl Schmitt GmbH 2019 erneut fiir den
GroBen Preis des Mittelstandes nominiert worden.

»,Gutes konsequent zu verbessern und das Beste

aus den Werkstoffen Holz, Glas, Metall und Kunststoff
herauszuholen, daftir wird das Unternehmen Schmitt-
Wiesentheid besonders geschatzt®, heift es in der
Nominierung.

In diesem Jahr feiert das von Karl Adam Schmitt
gemeinsam mit seinem Sohn Karl Ottmar Adam
Schmitt gegriindete Unternehmen 70-jahriges Beste-
hen. Von einer Schreinerei fir Miniaturhduser hat es
sich zu einem modernen Betrieb fiir anspruchsvolle

Lésungen im Bereich des Laden-, Messe- und
Objektbaus entwickelt. Auch filigrane Inneneinrich-
tungen kann das Unternehmen fertigen oder ganze
Museumseinrichtungen, wie erst kirzlich.

»Wir freuen uns sehr Uber die Nominierung und
begreifen sie als Motivation flir viele weitere span-
nende Projekte und Ideen”, sagt Geschéftsflhrerin
Christel Schmitt.

Ausbilden und Arbeitsplatze schaffen und sichern,
ist eines der Kriterien bei der Verleihung des Prei-
ses. Zu den weiteren gehdren: Gesamtentwicklung
des Unternehmens, Innovation, Engagement in der
Region sowie Service, Kundenndhe und Marketing.
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